Curriculum Vitae

Janeiro/2004
Curitiba-Paraná

Marcelo José Ribeiro da Silva ______________________    _____

Rua Comendador Araújo, nº 413, aptº 21.

Batel - Curitiba – Paraná

Dados Pessoais                                                                      _________

Brasileiro, nascido em 15 de junho de 1966, na cidade de Curitiba, Paraná, solteiro.
Habilidades____________________________________________________________

Habilidade na comunicação com clientes.Agilidade na identificação de soluções para as diferentes necessidades dos clientes.

Habilidade em prospecção. 

Conhecimento do potencial de negócios do estado do Paraná.Disponibilidade de viagem.

Formação Acadêmica_________________________________________________

1992 -1994
Faculdade de Educação Física da Pontifícia Universidade Católica do Paraná, Curitiba, Paraná. Nível Superior Incompleto.

1993 

Estágio, Prefeitura Municipal de Curitiba.

1993 

Estágio, Curitiba Rugby Clube.
   2004-2006   Universidade Uniandrade Curso deGestaõ de Empresas e Serviços.

Conhecimento de Línguas Estrangeiras______________________________

Espanhol, fluente.

Italiano, básico.

Conhecimento de Informática        ___________________________________
Microsoft Word, básico.

Microsoft Excel, básico. 

Microsoft Outlook, intermediário.

Internet, básico.

Experiência Profissional_______________________________________________

1993 

Vendedor na Biomedical S/A. Responsável pelo Departamento de Licitações. Vendas de material de consumo médico hospitalar. Atendimento a vários hospitais de grande porte em Curitiba e Região Metropolitana.

1994 

Vendedor técnico  na Eletromed Equipamentos. Venda de equipamentos de monitoração cardíaca multiparâmetros, de ventilação e de anestesia utilizados em Unidades de Terapia Intensiva e Centros Cirúrgicos.

1996 

Representante de algumas marcas finlandesas como Angstron, Daytax e Marywara, da mesma categoria de produtos. 

1998-2003 
Consultor Técnico  Comercial  na Stonhard South América, atuante na área de engenharia, líder mundial no segmento de pisos industriais. Responsável pelo departamento comercial nos estados do Paraná e Santa Catarina. Preparação de vendedores. Desenvolvimento de vasta carta de clientes corporativos e particulares, dentre eles empresas como Volkswagen, Renault, Sadia e Kraft. 

2003 2004VENDEDOR na Driller Locações e Perfurações Ltda,atuando na área de engenharia

com prospecção e fechamento de negócios de locação e perfuração e cortes em lajes de concreto em grandes obras como Shoping Barigui,Shoping Estação ,Faculdade Curitiba etc.

Apresentação Pessoal_________________________________________________

Minhas experiências anteriores contribuíram para o aprimoramento de minha relação com os clientes. Sempre procurei identificar as necessidades dos mesmos para satisfaze-las da melhor forma, buscando credibilidade e confiança. Isso fez com que meus superiores valorizassem minha coragem ao assumir novas responsabilidades e minha dedicação ao trabalho.

Contato________________________________________________________________

Fone/Fax: (41)30232988 

Celular: (41)9199-5256

e-mail  marcelojrs@ibest.com.br 

